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Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	é	o	primeiro	passo	para	você	começar	seu	negócio.As	mulheres	são	um	público	consumidor	importante,	com	um	interesse	bem	amplo.Por	isso,	é	importante	começar	o	seu	negócio	a	partir	de	um	planejamento	completo	para	definir	seu	foco.Neste	artigo,	vamos	dar	algumas	dicas	para	isso	e	apresentar
várias	dicas	para	ajudar	você	a	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Saber	o	que	vender	para	mulheres	muda	o	seu	negócioA	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino	pode	variar	bastante	em	relação	ao	seu	público-alvo	e	o	nicho	que	você	escolher.Há	muitas	opções	a	serem	exploradas,	mas	é	preciso	buscar	aquilo	que	faça
sentido	para	as	consumidoras	que	se	enquadrem	na	proposta	da	sua	loja.Além	de	pensar	no	público-alvo,	também	é	preciso	conhecer	bem	as	tendências	da	época.Afinal,	o	público	feminino	costuma	ser	antenado	em	tendências	da	moda.Também	é	importante	buscar	alternativas	que	ajudem	a	explorar	datas	sazonais	como	Dia	dos	Namorados	e	Black
Friday.Ter	o	produto	certo	para	o	seu	público	e	na	época	certa	pode	representar	um	grande	diferencial	no	faturamento	do	seu	negócio.Por	isso,	essa	etapa	é	tão	importante	tanto	para	lojas	físicas	quanto	para	o	e-commerce.Como	encantar	e	fidelizar	as	suas	clientes?Se	você	está	começando	a	empreender	na	área	de	Vendas,	é	importante	entender
quais	são	os	objetivos	básicos	de	um	bom	vendedor:Conquistar:	o	primeiro	passo	para	formar	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras	compradoras,	mostrando	que	você	poderá	atender	seus	desejos	de	consumo	e	suprir	suas	necessidades;Fidelizar:	a	partir	dessa	atração,	é	importante	aliar	um	bom	atendimento	com	produtos	de	qualidade	e	manter	a
um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	seu	valor	agregado,	para	que	elas	voltem	a	comprar	com	você.Veja	a	partir	de	agora	algumas	etapas	básicas	para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Estude	as	necessidades	do	seu	público-alvoNão	cometa	o	erro	de	achar	que	o	público	feminino	tem	características	comuns.Cada	nicho	tem	um	público-
alvo	bem	específico	e,	por	isso,	é	preciso	buscar	referências	para	não	errar	nas	ofertas.Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ter	produtos	encalhados	no	estoque.Para	isso,	analise	alguns	dados	relacionados	ao	perfil	das	suas	consumidoras,	como	faixa	etária,	renda	média	e	interesses,	para	saber	o	que	elas	desejam	e	do	que	precisam.Além	disso,	é
sempre	bom	observar	seus	concorrentes	para	buscar	referências	e	entender	o	que	é	preciso	fazer	para	superá-los.Promova	uma	pesquisa	com	sua	audiênciaPara	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	do	seu	segmento,	você	pode	consultar	estudos	sobre	comportamento	de	consumidores	na	internet	ou	realizar	sua	própria	pesquisa	de
mercado.Se	você	tem	um	e-commerce,	pode	oferecer	descontos	para	os	clientes	que	preencherem	um	cadastro	com	algumas	perguntas.E	mesmo	se	sua	loja	for	física,	aproveite	suas	redes	sociais	para	buscar	essas	informações.Essa	etapa	pode	trazer	ideias	de	itens	com	boa	saída,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	com	um	estoque	de	produtos	que	não
façam	parte	da	realidade	das	suas	clientes	ideais.Entenda	o	tamanho	do	público	feminino	onlineA	quantidade	de	mulheres	que	pesquisam	preços	e	fazem	compras	pela	internet	é	muito	alta.Para	entender	bem	essa	dimensão,	é	preciso	analisar	dados	demográficos,	estatísticas	de	uso	da	internet	e	comportamento	de	compra.É	importante	ressaltar	que,
dentro	do	universo	feminino,	você	deve	focar	seus	esforços	somente	no	segmento	onde	estiver	seu	público-alvo.Essa	etapa	é	importante	para	direcionar	suas	ações,	que	podem	variar	entre	divulgar	um	produto	no	WhatsApp	ou	pelas	suas	redes	sociais	ou	mesmo	apostar	na	publicidade	paga.Descubra	o	que	vender	para	o	público	femininoAgora	que
você	sabe	a	importância	de	conhecer	bem	sua	clientela,	confira	algumas	dicas	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino.Invista	em	lingeries	exclusivasRoupas	íntimas	femininas	feitas	com	tecidos	delicados	sempre	fazem	sucesso.Porém,	neste	mercado,	é	importante	evitar	vender	peças	que	as	consumidoras	possam	encontrar	facilmente	na	internet
ou	em	lojas	físicas.Para	isso,	é	importante	encontrar	bons	fornecedores	e	apostar	na	variedade	–	e	exclusividade	–	de	produtos.Roupas	fitness	fazem	sucessoMuitas	mulheres	malham	ou	praticam	esportes	como	caminhada	e	ciclismo.Por	isso,	costumam	investir	em	peças	como	tops,	calças	legging	e	shorts	confortáveis	para	treinar	sem	perder	o
estilo.Aproveite	e	crie	kits	com	acessórios	como	munhequeiras	e	faixas	para	prender	o	cabelo	para	aumentar	o	seu	ticket	médio.Elas	amam	calçadosOs	sapatos	estão	entre	os	itens	mais	vendidos	para	mulheres.Dessa	forma,	nunca	deixe	de	lado	as	sandálias,	sapatilhas	e	scarpins,	além	de	modelos	com	salto	e	tênis.É	bem	possível	que	você	tenha
clientes	que	gostam	de	colecionar	calçados	ou	que	costumam	renovar	seus	pares	a	cada	estação,	o	que	torna	esse	nicho	sempre	lucrativo.Eletrônicos	estão	sempre	em	altaNão	pense	que	só	de	roupas	e	calçados	vive	o	mercado	voltado	para	as	mulheres.Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	inclui	também	a	oferta	de	itens	eletrônicos.Invista	em
celulares	com	boas	câmeras	para	agradar	as	mais	vaidosas	e	computadores	potentes	para	trabalhar	em	home	office	ou	jogar	–	afinal,	há	cada	vez	mais	mulheres	gamers!Produtos	para	cuidados	estéticos	têm	boa	saídaItens	como	produtos	para	a	pele	e	unhas,	shampoos,	condicionadores	e	acessórios	de	maquiagem	podem	não	ser	caros,	mas	têm	saída
constante.Por	isso,	se	você	conquistar	uma	boa	clientela	com	um	bom	atendimento	e	preços	competitivos,	vai	garantir	vendas	o	ano	todo.Promova	os	livros	mais	interessantesLivros	são	sempre	boas	pedidas,	seja	na	tradicional	forma	impressa–	que	mesmo	em	e-commerces	costumam	ter	boa	saída	–	ou	em	e-books.Mas	não	pense	em	se	limitar	a	séries
românticas,	pois	o	público	feminino	tem	um	gosto	bastante	variado.Ofereça	gêneros	diversos,	buscando	sempre	os	sucessos	e	também	títulos	promissores	e	apostas	em	nomes	emergentes	da	literatura	para	atrair	um	bom	público.Não	se	esqueça	das	bolsasEste	é	um	item	praticamente	obrigatório	para	muitas	mulheres.Procure	ficar	por	dentro	das
tendências	e	seja	exigente	em	relação	à	qualidade	de	cada	exemplar.Também	é	importante	suprir	as	necessidades	de	todos	os	públicos	–	das	vaidosas	às	mais	práticas.Bijuterias	e	semijoiasAs	bijuterias	são	brincos,	colares,	anéis	e	pulseiras	simples,	com	materiais	que	simulam	metais	e	pedras	preciosas.Elas	são	mais	simples	e	baratas	e	servem	para
uso	diário.Já	as	semijoias	podem	ser	banhadas	a	ouro	ou	prata	ou	feitas	com	um	material	natural.	Por	isso,	valem	mais.Os	dois	tipos	são	muito	procurados	e	existe	uma	boa	variedade	de	fornecedores	no	mercado.Leia	os	feedbacks	e	melhore	seus	processosA	partir	da	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino,	chegou	a	hora	de	arregaçar	as
mangas	e	trabalhar.Atenda	suas	clientes	da	melhor	forma	possível,	seja	sempre	cordial	e	responda	prontamente	a	todas	as	suas	perguntas.Ao	longo	do	seu	trabalho,	procure	dar	bastante	atenção	aos	feedbacks	–	ou	seja,	as	mensagens	que	as	clientes	deixam	para	opinar	sobre	sua	loja.Assim,	é	possível	manter	o	que	está	dando	certo	e	atender	a
pedidos,	sugestões	e	reclamações,	sempre	buscando	melhorar	a	experiência	do	cliente.O	atendimento	precisa	ser	completo	até	o	fim,	o	que	inclui	o	processo	de	cobrança.Nessa	hora,	é	importante	oferecer	várias	formas	de	pagamento	e	garantir	uma	experiência	fluida	e	sem	nenhum	transtorno.Para	isso,	você	pode	contar	com	as	soluções	de	e-
commerce	ou	maquininhas	de	cartão	da	Cielo.Receba	uma	proposta	personalizada!	Para	os	pequenos	empreendedores	que	buscam	se	destacar	no	mercado	competitivo,	é	fundamental	acompanhar	as	tendências.	Incluir	na	sua	loja	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	pode	ser,	assim	sendo,	uma	estratégia	eficaz	para	impulsionar	seu
negócio.	Afinal,	as	mulheres	representam	85%	dos	gastos	de	consumidores	globalmente,	de	acordo	com	a	Forbes.	Dessa	forma,	ao	atender	essa	demanda	crescente,	é	possível	se	posicionar	como	referência	no	setor.	No	entanto,	muitas	pessoas	ainda	têm	dúvidas	sobre	os	itens	mais	buscados	e	as	melhores	estratégias	para	comercializá-los.	Pensando
nisso,	neste	post,	você	descobrirá	quais	produtos	estão	em	alta	e	como	utilizá-los	para	aumentar	suas	vendas.	1.	Conheça	os	produtos	femininos	que	mais	vendem	2.	Como	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet?	3.	Como	selecionar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	para	sua	loja?	Conheça	os	produtos	femininos	que
mais	vendem	Em	primeiro	lugar,	é	importante	conhecer	os	produtos	femininos	que	mais	fazem	sucesso	no	mercado.	Entre	eles,	destacam-se:	roupas;	sapatos;	acessórios;	maquiagem;	lingeries;	cosméticos;	itens	fitness;	eletrônicos.	A	seguir,	veja	mais	detalhes	sobre	cada	categoria	e	como	utilizá-las	em	sua	loja!	Leia	também:	Produtos	proibidos	nos
marketplaces:	descubra	o	que	NÃO	vender!	Roupas	De	acordo	com	o	levantamento	Elas:	Comportamento	e	Barreiras,	da	Nielsen	e	Opinion	Box,	anúncios	relacionados	à	aparência	são,	portanto,	os	que	mais	impactam	as	mulheres.	A	categoria	de	roupas,	sapatos	e	acessórios,	por	exemplo,	representa	48%	das	vendas.	Isso	demonstra	um	grande
interesse	nesses	artigos.	Além	disso,	roupas	fazem	parte	de	um	mercado	muito	amplo,	que	atende	a	diversos	perfis,	ocasiões,	estilos	e	preferências.	Assim	sendo,	há	muitos	caminhos	que	a	sua	loja	pode	seguir,	como	oferecer	apenas	peças	de	tendências	ou	atemporais.	O	importante,	contudo,	é	manter	a	qualidade	das	mercadorias	e	ter	variedade	nos
tamanhos.	Leia	também:	Ideias	de	mimos	e	brindes	para	clientes	de	loja	de	roupas:	veja	45	opções!	Sapatos	Os	sapatos	também	estão	entre	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil.	Principalmente	aqueles	que	são	confortáveis,	independentemente	do	tipo.	Por	exemplo,	há	uma	infinidade	de	modelos	para	festas,	a	rotina	do	trabalho,	sandálias
para	a	praia,	tênis	para	caminhadas,	entre	outros.	No	entanto,	ao	colocá-los	em	sua	loja,	lembre-se	de	incluir	descrições	completas	sobre	tamanhos	e	materiais.	Isso	é	essencial	para	tirar	dúvidas	dos	clientes	e	evitar	devoluções.	Acessórios	Acessórios	valorizam	qualquer	look.	Eles	podem	incluir	colares,	pulseiras,	anéis,	cintos	e	bolsas.	Assim,	você
pode	vender	um	tipo	específico	de	item	ou	trabalhar	com	materiais	como	joias.	Além	disso,	é	possível	abranger	toda	a	categoria,	com	foco	em	um	estilo	definido.	Maquiagem	O	mesmo	levantamento	da	Nielsen	e	Opinion	Box	mostra	que	maquiagens	representam	38%	das	compras	das	mulheres	na	internet.	Com	o	crescimento	significativo	dos
influenciadores	digitais,	esses	artigos	ganharam	ainda	mais	destaque	no	mercado	da	beleza.	Dessa	forma,	incluir	batons,	glosses,	lápis	de	boca	e	blushes	que	combinam	com	variadas	estéticas	e	tons	de	pele	pode	ser	uma	excelente	estratégia.	Lingeries	As	lingeries	proporcionam	conforto	e	ajudam	as	mulheres	a	se	sentirem	bonitas	e	confiantes.	Por
isso,	ao	trabalhar	com	calcinhas,	sutiãs,	babydolls	e	pijamas,	é	essencial	considerar	a	diversidade	de	corpos	e	perspectivas.	Afinal,	algumas	pessoas	valorizam	a	praticidade,	enquanto	outras	preferem	sensualidade	nas	peças.	Veja	também:	Como	abrir	uma	loja	de	lingerie?	Guia	para	começar	do	zero	Cosméticos	Os	cosméticos	também	entram	na	lista
dos	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil.	Atualmente,	com	mais	preocupação	com	o	corpo	e	a	mente,	mercadorias	como	produtos	de	skincare,	cremes	corporais,	protetores	solares	e	perfumes	estão	em	alta,	especialmente	para	as	mulheres.	De	acordo	com	a	Cosmetic	Innovation,	o	mercado	de	perfumes	no	país	é	o	segundo	do	mundo,
movimentando	R$16	bilhões	ao	ano.	Além	disso,	as	brasileiras	gastam	cerca	de	R$237	ao	ano	com	produtos	de	skincare,	segundo	relatório	da	Kantar.	Itens	fitness	Esse	autocuidado,	aliás,	se	estende	para	a	saúde	e	também	envolve	atividades	físicas.	Portanto,	produtos	fitness	que	ajudam	na	academia,	ginásticas	e	esportes	podem	ser	ótimas	escolhas
para	os	e-commerces.	Considere	comercializar	artigos	como:	tops	esportivos;	regatas;	leggings;	equipamentos	de	exercícios;	tapetes	de	yoga;	garrafas	d’água;	pesos;	acessórios	de	academia.	Eletrônicos	Por	fim,	a	última	categoria	da	nossa	lista	de	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	é	a	de	eletrônicos.	Vivemos	em	um	mundo	conectado	e
tecnológico,	em	que	celulares,	headsets	e	notebooks	tornaram-se	indispensáveis	em	muitas	situações.	No	entanto,	o	setor	requer	alto	investimento,	o	que	pode	não	ser	viável	para	pequenos	empreendedores.	Uma	alternativa,	contudo,	é	focar	em	acessórios	personalizados,	como	capinhas,	carregadores,	fones	de	ouvido	sem	fio,	suportes	e	power	banks,
que	oferecem	praticidade	e	estilo.	Como	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet?	Para	acompanhar	as	novidades	e	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet,	siga	influenciadoras	e	personalidades	nas	redes	sociais.	Esses	perfis,	assim	sendo,	revelam	o	que	está	em	alta,	como	os	tipos	de	mercadorias,	estéticas
populares	e	as	preferências	das	consumidoras.	Plataformas	de	e-commerce	e	marketplaces,	além	disso,	podem	oferecer	insights	valiosos	para	o	seu	negócio.	Outra	sugestão	é	utilizar	o	Google	Trends	para	ver	o	que	está	em	alta	no	momento.	Conclusão	Para	ter	sucesso	em	seu	e-commerce,	é	essencial	entender	as	preferências	do	público	feminino.
Investir	em	produtos	alinhados	com	as	tendências,	além	de	estratégias	de	marketing,	pode	garantir	maior	competitividade	no	mercado.	Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	é	o	primeiro	passo	para	você	começar	seu	negócio.As	mulheres	são	um	público	consumidor	importante,	com	um	interesse	bem	amplo.Por	isso,	é	importante	começar	o	seu
negócio	a	partir	de	um	planejamento	completo	para	definir	seu	foco.Neste	artigo,	vamos	dar	algumas	dicas	para	isso	e	apresentar	várias	dicas	para	ajudar	você	a	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Saber	o	que	vender	para	mulheres	muda	o	seu	negócioA	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino	pode	variar	bastante	em	relação
ao	seu	público-alvo	e	o	nicho	que	você	escolher.Há	muitas	opções	a	serem	exploradas,	mas	é	preciso	buscar	aquilo	que	faça	sentido	para	as	consumidoras	que	se	enquadrem	na	proposta	da	sua	loja.Além	de	pensar	no	público-alvo,	também	é	preciso	conhecer	bem	as	tendências	da	época.Afinal,	o	público	feminino	costuma	ser	antenado	em	tendências
da	moda.Também	é	importante	buscar	alternativas	que	ajudem	a	explorar	datas	sazonais	como	Dia	dos	Namorados	e	Black	Friday.Ter	o	produto	certo	para	o	seu	público	e	na	época	certa	pode	representar	um	grande	diferencial	no	faturamento	do	seu	negócio.Por	isso,	essa	etapa	é	tão	importante	tanto	para	lojas	físicas	quanto	para	o	e-
commerce.Como	encantar	e	fidelizar	as	suas	clientes?Se	você	está	começando	a	empreender	na	área	de	Vendas,	é	importante	entender	quais	são	os	objetivos	básicos	de	um	bom	vendedor:Conquistar:	o	primeiro	passo	para	formar	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras	compradoras,	mostrando	que	você	poderá	atender	seus	desejos	de	consumo	e
suprir	suas	necessidades;Fidelizar:	a	partir	dessa	atração,	é	importante	aliar	um	bom	atendimento	com	produtos	de	qualidade	e	manter	a	um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	seu	valor	agregado,	para	que	elas	voltem	a	comprar	com	você.Veja	a	partir	de	agora	algumas	etapas	básicas	para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Estude	as
necessidades	do	seu	público-alvoNão	cometa	o	erro	de	achar	que	o	público	feminino	tem	características	comuns.Cada	nicho	tem	um	público-alvo	bem	específico	e,	por	isso,	é	preciso	buscar	referências	para	não	errar	nas	ofertas.Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ter	produtos	encalhados	no	estoque.Para	isso,	analise	alguns	dados	relacionados	ao
perfil	das	suas	consumidoras,	como	faixa	etária,	renda	média	e	interesses,	para	saber	o	que	elas	desejam	e	do	que	precisam.Além	disso,	é	sempre	bom	observar	seus	concorrentes	para	buscar	referências	e	entender	o	que	é	preciso	fazer	para	superá-los.Promova	uma	pesquisa	com	sua	audiênciaPara	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	do
seu	segmento,	você	pode	consultar	estudos	sobre	comportamento	de	consumidores	na	internet	ou	realizar	sua	própria	pesquisa	de	mercado.Se	você	tem	um	e-commerce,	pode	oferecer	descontos	para	os	clientes	que	preencherem	um	cadastro	com	algumas	perguntas.E	mesmo	se	sua	loja	for	física,	aproveite	suas	redes	sociais	para	buscar	essas
informações.Essa	etapa	pode	trazer	ideias	de	itens	com	boa	saída,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	com	um	estoque	de	produtos	que	não	façam	parte	da	realidade	das	suas	clientes	ideais.Entenda	o	tamanho	do	público	feminino	onlineA	quantidade	de	mulheres	que	pesquisam	preços	e	fazem	compras	pela	internet	é	muito	alta.Para	entender	bem	essa
dimensão,	é	preciso	analisar	dados	demográficos,	estatísticas	de	uso	da	internet	e	comportamento	de	compra.É	importante	ressaltar	que,	dentro	do	universo	feminino,	você	deve	focar	seus	esforços	somente	no	segmento	onde	estiver	seu	público-alvo.Essa	etapa	é	importante	para	direcionar	suas	ações,	que	podem	variar	entre	divulgar	um	produto	no
WhatsApp	ou	pelas	suas	redes	sociais	ou	mesmo	apostar	na	publicidade	paga.Descubra	o	que	vender	para	o	público	femininoAgora	que	você	sabe	a	importância	de	conhecer	bem	sua	clientela,	confira	algumas	dicas	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino.Invista	em	lingeries	exclusivasRoupas	íntimas	femininas	feitas	com	tecidos	delicados	sempre
fazem	sucesso.Porém,	neste	mercado,	é	importante	evitar	vender	peças	que	as	consumidoras	possam	encontrar	facilmente	na	internet	ou	em	lojas	físicas.Para	isso,	é	importante	encontrar	bons	fornecedores	e	apostar	na	variedade	–	e	exclusividade	–	de	produtos.Roupas	fitness	fazem	sucessoMuitas	mulheres	malham	ou	praticam	esportes	como
caminhada	e	ciclismo.Por	isso,	costumam	investir	em	peças	como	tops,	calças	legging	e	shorts	confortáveis	para	treinar	sem	perder	o	estilo.Aproveite	e	crie	kits	com	acessórios	como	munhequeiras	e	faixas	para	prender	o	cabelo	para	aumentar	o	seu	ticket	médio.Elas	amam	calçadosOs	sapatos	estão	entre	os	itens	mais	vendidos	para	mulheres.Dessa
forma,	nunca	deixe	de	lado	as	sandálias,	sapatilhas	e	scarpins,	além	de	modelos	com	salto	e	tênis.É	bem	possível	que	você	tenha	clientes	que	gostam	de	colecionar	calçados	ou	que	costumam	renovar	seus	pares	a	cada	estação,	o	que	torna	esse	nicho	sempre	lucrativo.Eletrônicos	estão	sempre	em	altaNão	pense	que	só	de	roupas	e	calçados	vive	o
mercado	voltado	para	as	mulheres.Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	inclui	também	a	oferta	de	itens	eletrônicos.Invista	em	celulares	com	boas	câmeras	para	agradar	as	mais	vaidosas	e	computadores	potentes	para	trabalhar	em	home	office	ou	jogar	–	afinal,	há	cada	vez	mais	mulheres	gamers!Produtos	para	cuidados	estéticos	têm	boa
saídaItens	como	produtos	para	a	pele	e	unhas,	shampoos,	condicionadores	e	acessórios	de	maquiagem	podem	não	ser	caros,	mas	têm	saída	constante.Por	isso,	se	você	conquistar	uma	boa	clientela	com	um	bom	atendimento	e	preços	competitivos,	vai	garantir	vendas	o	ano	todo.Promova	os	livros	mais	interessantesLivros	são	sempre	boas	pedidas,	seja
na	tradicional	forma	impressa–	que	mesmo	em	e-commerces	costumam	ter	boa	saída	–	ou	em	e-books.Mas	não	pense	em	se	limitar	a	séries	românticas,	pois	o	público	feminino	tem	um	gosto	bastante	variado.Ofereça	gêneros	diversos,	buscando	sempre	os	sucessos	e	também	títulos	promissores	e	apostas	em	nomes	emergentes	da	literatura	para	atrair
um	bom	público.Não	se	esqueça	das	bolsasEste	é	um	item	praticamente	obrigatório	para	muitas	mulheres.Procure	ficar	por	dentro	das	tendências	e	seja	exigente	em	relação	à	qualidade	de	cada	exemplar.Também	é	importante	suprir	as	necessidades	de	todos	os	públicos	–	das	vaidosas	às	mais	práticas.Bijuterias	e	semijoiasAs	bijuterias	são	brincos,
colares,	anéis	e	pulseiras	simples,	com	materiais	que	simulam	metais	e	pedras	preciosas.Elas	são	mais	simples	e	baratas	e	servem	para	uso	diário.Já	as	semijoias	podem	ser	banhadas	a	ouro	ou	prata	ou	feitas	com	um	material	natural.	Por	isso,	valem	mais.Os	dois	tipos	são	muito	procurados	e	existe	uma	boa	variedade	de	fornecedores	no	mercado.Leia
os	feedbacks	e	melhore	seus	processosA	partir	da	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino,	chegou	a	hora	de	arregaçar	as	mangas	e	trabalhar.Atenda	suas	clientes	da	melhor	forma	possível,	seja	sempre	cordial	e	responda	prontamente	a	todas	as	suas	perguntas.Ao	longo	do	seu	trabalho,	procure	dar	bastante	atenção	aos	feedbacks	–	ou
seja,	as	mensagens	que	as	clientes	deixam	para	opinar	sobre	sua	loja.Assim,	é	possível	manter	o	que	está	dando	certo	e	atender	a	pedidos,	sugestões	e	reclamações,	sempre	buscando	melhorar	a	experiência	do	cliente.O	atendimento	precisa	ser	completo	até	o	fim,	o	que	inclui	o	processo	de	cobrança.Nessa	hora,	é	importante	oferecer	várias	formas	de
pagamento	e	garantir	uma	experiência	fluida	e	sem	nenhum	transtorno.Para	isso,	você	pode	contar	com	as	soluções	de	e-commerce	ou	maquininhas	de	cartão	da	Cielo.Receba	uma	proposta	personalizada!	Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	é	o	primeiro	passo	para	você	começar	seu	negócio.As	mulheres	são	um	público	consumidor
importante,	com	um	interesse	bem	amplo.Por	isso,	é	importante	começar	o	seu	negócio	a	partir	de	um	planejamento	completo	para	definir	seu	foco.Neste	artigo,	vamos	dar	algumas	dicas	para	isso	e	apresentar	várias	dicas	para	ajudar	você	a	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Saber	o	que	vender	para	mulheres	muda	o	seu	negócioA
definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino	pode	variar	bastante	em	relação	ao	seu	público-alvo	e	o	nicho	que	você	escolher.Há	muitas	opções	a	serem	exploradas,	mas	é	preciso	buscar	aquilo	que	faça	sentido	para	as	consumidoras	que	se	enquadrem	na	proposta	da	sua	loja.Além	de	pensar	no	público-alvo,	também	é	preciso	conhecer	bem	as
tendências	da	época.Afinal,	o	público	feminino	costuma	ser	antenado	em	tendências	da	moda.Também	é	importante	buscar	alternativas	que	ajudem	a	explorar	datas	sazonais	como	Dia	dos	Namorados	e	Black	Friday.Ter	o	produto	certo	para	o	seu	público	e	na	época	certa	pode	representar	um	grande	diferencial	no	faturamento	do	seu	negócio.Por	isso,
essa	etapa	é	tão	importante	tanto	para	lojas	físicas	quanto	para	o	e-commerce.Como	encantar	e	fidelizar	as	suas	clientes?Se	você	está	começando	a	empreender	na	área	de	Vendas,	é	importante	entender	quais	são	os	objetivos	básicos	de	um	bom	vendedor:Conquistar:	o	primeiro	passo	para	formar	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras
compradoras,	mostrando	que	você	poderá	atender	seus	desejos	de	consumo	e	suprir	suas	necessidades;Fidelizar:	a	partir	dessa	atração,	é	importante	aliar	um	bom	atendimento	com	produtos	de	qualidade	e	manter	a	um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	seu	valor	agregado,	para	que	elas	voltem	a	comprar	com	você.Veja	a	partir	de	agora	algumas
etapas	básicas	para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Estude	as	necessidades	do	seu	público-alvoNão	cometa	o	erro	de	achar	que	o	público	feminino	tem	características	comuns.Cada	nicho	tem	um	público-alvo	bem	específico	e,	por	isso,	é	preciso	buscar	referências	para	não	errar	nas	ofertas.Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ter
produtos	encalhados	no	estoque.Para	isso,	analise	alguns	dados	relacionados	ao	perfil	das	suas	consumidoras,	como	faixa	etária,	renda	média	e	interesses,	para	saber	o	que	elas	desejam	e	do	que	precisam.Além	disso,	é	sempre	bom	observar	seus	concorrentes	para	buscar	referências	e	entender	o	que	é	preciso	fazer	para	superá-los.Promova	uma
pesquisa	com	sua	audiênciaPara	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	do	seu	segmento,	você	pode	consultar	estudos	sobre	comportamento	de	consumidores	na	internet	ou	realizar	sua	própria	pesquisa	de	mercado.Se	você	tem	um	e-commerce,	pode	oferecer	descontos	para	os	clientes	que	preencherem	um	cadastro	com	algumas	perguntas.E
mesmo	se	sua	loja	for	física,	aproveite	suas	redes	sociais	para	buscar	essas	informações.Essa	etapa	pode	trazer	ideias	de	itens	com	boa	saída,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	com	um	estoque	de	produtos	que	não	façam	parte	da	realidade	das	suas	clientes	ideais.Entenda	o	tamanho	do	público	feminino	onlineA	quantidade	de	mulheres	que	pesquisam
preços	e	fazem	compras	pela	internet	é	muito	alta.Para	entender	bem	essa	dimensão,	é	preciso	analisar	dados	demográficos,	estatísticas	de	uso	da	internet	e	comportamento	de	compra.É	importante	ressaltar	que,	dentro	do	universo	feminino,	você	deve	focar	seus	esforços	somente	no	segmento	onde	estiver	seu	público-alvo.Essa	etapa	é	importante
para	direcionar	suas	ações,	que	podem	variar	entre	divulgar	um	produto	no	WhatsApp	ou	pelas	suas	redes	sociais	ou	mesmo	apostar	na	publicidade	paga.Descubra	o	que	vender	para	o	público	femininoAgora	que	você	sabe	a	importância	de	conhecer	bem	sua	clientela,	confira	algumas	dicas	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino.Invista	em
lingeries	exclusivasRoupas	íntimas	femininas	feitas	com	tecidos	delicados	sempre	fazem	sucesso.Porém,	neste	mercado,	é	importante	evitar	vender	peças	que	as	consumidoras	possam	encontrar	facilmente	na	internet	ou	em	lojas	físicas.Para	isso,	é	importante	encontrar	bons	fornecedores	e	apostar	na	variedade	–	e	exclusividade	–	de	produtos.Roupas
fitness	fazem	sucessoMuitas	mulheres	malham	ou	praticam	esportes	como	caminhada	e	ciclismo.Por	isso,	costumam	investir	em	peças	como	tops,	calças	legging	e	shorts	confortáveis	para	treinar	sem	perder	o	estilo.Aproveite	e	crie	kits	com	acessórios	como	munhequeiras	e	faixas	para	prender	o	cabelo	para	aumentar	o	seu	ticket	médio.Elas	amam
calçadosOs	sapatos	estão	entre	os	itens	mais	vendidos	para	mulheres.Dessa	forma,	nunca	deixe	de	lado	as	sandálias,	sapatilhas	e	scarpins,	além	de	modelos	com	salto	e	tênis.É	bem	possível	que	você	tenha	clientes	que	gostam	de	colecionar	calçados	ou	que	costumam	renovar	seus	pares	a	cada	estação,	o	que	torna	esse	nicho	sempre
lucrativo.Eletrônicos	estão	sempre	em	altaNão	pense	que	só	de	roupas	e	calçados	vive	o	mercado	voltado	para	as	mulheres.Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	inclui	também	a	oferta	de	itens	eletrônicos.Invista	em	celulares	com	boas	câmeras	para	agradar	as	mais	vaidosas	e	computadores	potentes	para	trabalhar	em	home	office	ou	jogar	–
afinal,	há	cada	vez	mais	mulheres	gamers!Produtos	para	cuidados	estéticos	têm	boa	saídaItens	como	produtos	para	a	pele	e	unhas,	shampoos,	condicionadores	e	acessórios	de	maquiagem	podem	não	ser	caros,	mas	têm	saída	constante.Por	isso,	se	você	conquistar	uma	boa	clientela	com	um	bom	atendimento	e	preços	competitivos,	vai	garantir	vendas
o	ano	todo.Promova	os	livros	mais	interessantesLivros	são	sempre	boas	pedidas,	seja	na	tradicional	forma	impressa–	que	mesmo	em	e-commerces	costumam	ter	boa	saída	–	ou	em	e-books.Mas	não	pense	em	se	limitar	a	séries	românticas,	pois	o	público	feminino	tem	um	gosto	bastante	variado.Ofereça	gêneros	diversos,	buscando	sempre	os	sucessos	e
também	títulos	promissores	e	apostas	em	nomes	emergentes	da	literatura	para	atrair	um	bom	público.Não	se	esqueça	das	bolsasEste	é	um	item	praticamente	obrigatório	para	muitas	mulheres.Procure	ficar	por	dentro	das	tendências	e	seja	exigente	em	relação	à	qualidade	de	cada	exemplar.Também	é	importante	suprir	as	necessidades	de	todos	os
públicos	–	das	vaidosas	às	mais	práticas.Bijuterias	e	semijoiasAs	bijuterias	são	brincos,	colares,	anéis	e	pulseiras	simples,	com	materiais	que	simulam	metais	e	pedras	preciosas.Elas	são	mais	simples	e	baratas	e	servem	para	uso	diário.Já	as	semijoias	podem	ser	banhadas	a	ouro	ou	prata	ou	feitas	com	um	material	natural.	Por	isso,	valem	mais.Os	dois
tipos	são	muito	procurados	e	existe	uma	boa	variedade	de	fornecedores	no	mercado.Leia	os	feedbacks	e	melhore	seus	processosA	partir	da	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino,	chegou	a	hora	de	arregaçar	as	mangas	e	trabalhar.Atenda	suas	clientes	da	melhor	forma	possível,	seja	sempre	cordial	e	responda	prontamente	a	todas	as
suas	perguntas.Ao	longo	do	seu	trabalho,	procure	dar	bastante	atenção	aos	feedbacks	–	ou	seja,	as	mensagens	que	as	clientes	deixam	para	opinar	sobre	sua	loja.Assim,	é	possível	manter	o	que	está	dando	certo	e	atender	a	pedidos,	sugestões	e	reclamações,	sempre	buscando	melhorar	a	experiência	do	cliente.O	atendimento	precisa	ser	completo	até	o
fim,	o	que	inclui	o	processo	de	cobrança.Nessa	hora,	é	importante	oferecer	várias	formas	de	pagamento	e	garantir	uma	experiência	fluida	e	sem	nenhum	transtorno.Para	isso,	você	pode	contar	com	as	soluções	de	e-commerce	ou	maquininhas	de	cartão	da	Cielo.Receba	uma	proposta	personalizada!	O	público	feminino	é	um	dos	que	mais	faz	compras	no
mercado.	Mas,	para	ter	sucesso	é	crucial	entender	o	que	as	consumidoras	estão	procurando	antes	de	iniciar	suas	vendas.	Vem	comigo!	Fonte:	Google	O	mercado	focado	nas	mulheres	está	crescendo	muito	em	todo	o	mundo	e,	claro,	é	responsável	por	gerar	muito	lucro.	No	entanto,	esse	mercado	é	bastante	volátil	e	muda	muito	de	acordo	com	o	que
está	na	moda	no	momento.	Por	isso,	se	você	quer	investir	nessa	área,	é	importante	saber	o	que	está	fazendo	sucesso	e	acompanhar	as	coisas	novas	e	tendências	que	vão	surgir.	Além	de	olhar	as	tendências	e	ficar	por	dentro	do	que	está	acontecendo	no	mercado,	é	crucial	ter	produtos	que	sejam	de	boa	qualidade	e	atraentes.	Isso	faz	uma	grande
diferença	quando	você	está	vendendo	seus	produtos.	E	claro,	o	jeito	como	você	trata	as	clientes	também	é	super	importante,	porque	pode	fazer	com	que	elas	gostem	muito	da	sua	loja	ou	desistam	de	comprar.	Definir	o	que	vender	para	as	mulheres	exige	um	estudo	cuidadoso	do	seu	público-alvo	e	da	área	específica	que	você	atua.	Dá	para	explorar
diferentes	áreas,	mas	é	crucial	escolher	produtos	que	estejam	em	sintonia	com	a	visão	da	sua	loja	e	que	sejam	relevantes	para	seu	público	feminino.	Além	disso,	é	crucial	se	atentar	às	tendências,	já	que	as	mulheres	estão	sempre	ligadas	a	novidades	e	procuram	por	produtos	que	estejam	em	alta	no	momento.	Acompanhar	essas	tendências	ajuda	a
manter	sua	loja	interessante	e	atualizada	para	suas	clientes.	Outro	ponto	importante	é	aproveitar	datas	sazonais,	como	o	Dia	dos	Namorados	e	a	Black	Friday,	para	impulsionar	suas	vendas.	Oferecer	produtos	específicos	para	essas	ocasiões	pode	ser	uma	ótima	estratégia	para	atrair	mais	compradoras	e	aumentar	seu	faturamento.	Tanto	para	lojas
físicas	quanto	para	comércio	online,	a	escolha	do	produto	certo	para	o	público	certo	no	momento	certo	é	de	extrema	importância.	Essa	etapa	desempenha	um	papel	crucial	no	sucesso	do	seu	negócio	e	pode	se	tornar	um	diferencial	competitivo	valioso	no	mercado	voltado	para	mulheres.	Conhecer	profundamente	seu	público-alvo	e	estar	atento	às
tendências	são	ferramentas	poderosas	para	o	crescimento	do	seu	empreendimento.	Se	você	está	começando	a	empreender	no	ramo	de	vendas,	é	importante	entender	os	principais	objetivos	de	um	bom	vendedor.	O	primeiro	passo	para	construir	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras	compradoras,	demonstrando	que	você	pode	satisfazer	suas
necessidades	e	desejos	de	compra.	A	partir	disso,	é	crucial	combinar	um	bom	atendimento	com	produtos	de	qualidade	e	oferecê-los	a	um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	valor	que	eles	trazem.	Isso	aumenta	muito	a	probabilidade	de	essas	clientes	voltarem	a	comprar	com	você.	Não	caia	no	erro	de	achar	que	todas	as	mulheres	têm	gostos
semelhantes.	Cada	grupo	de	pessoas	tem	características	distintas,	e	por	isso	é	fundamental	buscar	informações	para	não	errar	nas	ofertas	que	você	faz.	Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ficar	com	produtos	parados	no	estoque.	Para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	no	seu	nicho,	você	pode	realizar	uma	pesquisa	de	mercado.	Se	você
tem	uma	loja	online,	pode	oferecer	descontos	para	os	clientes	que	preencham	um	cadastro	com	algumas	perguntas.	Esse	passo	pode	gerar	ideias	de	produtos	com	boa	demanda,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	em	produtos	que	não	se	encaixem	na	realidade	das	suas	clientes	ideais.	Fonte:	Google	Lingerie:	Roupas	íntimas	são	essenciais	e	sempre	têm
muita	procura.	Se	você	quer	ganhar	dinheiro	extra	ou	começar	um	negócio,	vender	lingeries	é	uma	ótima	ideia,	especialmente	para	mulheres.	Lingeries	são	acessíveis,	têm	muitos	tipos	diferentes	e	são	realmente	necessárias.	Isso	significa	que	há	muitas	pessoas	competindo	nesse	mercado.	Se	você	oferecer	produtos	incríveis	e	de	boa	qualidade,	vai
atrair	muitas	clientes	e	fazer	muitas	vendas.	Bolsas:	Muitas	mulheres	adoram	bolsas	–	grandes,	pequenas,	médias	ou	até	mesmo	carteiras,	esses	acessórios	ajudam	as	mulheres	a	completar	o	visual	e	a	guardar	coisas	importantes.	As	bolsas	são	muito	populares	e	vendem	bem,	não	importa	o	tamanho,	cor,	formato	ou	estilo.	Sempre	há	pessoas
procurando	por	elas,	especialmente	se	forem	de	marcas	famosas.	Portanto,	é	uma	ótima	ideia	investir	nesse	negócio.	Acessórios	e	Roupas:	Começar	um	negócio	vendendo	roupas	e	acessórios,	tanto	em	lojas	físicas	quanto	online,	pode	ser	uma	ótima	maneira	de	empreender	com	pouco	dinheiro	e	ter	um	bom	lucro	atendendo	ao	público	feminino.	Isso
acontece	porque	muitas	pessoas	–	mulheres	–	não	conseguem	resistir	a	roupas	bonitas	ou	acessórios	incríveis,	e	acabam	comprando	quando	veem	algo	que	gostam.	Calçados:	Vender	sapatos	é	uma	ótima	ideia	assim	como	vender	roupas,	especialmente	para	mulheres.	A	maioria	das	mulheres	adora	sapatos,	não	apenas	os	de	marcas	famosas,	basta	que
sejam	bonitos	e	de	boa	qualidade.	Uma	dica	para	quem	quer	entrar	nesse	ramo	é	sempre	manter	um	estoque	diversificado,	com	muitos	modelos	e	tamanhos	diferentes	para	agradar	o	seu	público.	Isso	é	essencial.	Produtos	de	Beleza:	Se	você	quer	vender	para	o	público	feminino,	os	produtos	de	beleza	são	um	ótimo	jeito	de	fazer	uma	renda	extra.
Nossa	dica	para	você	que	quer	começar	nesse	meio	é	ser	atenciosa	e	educada,	porque	um	bom	atendimento	faz	as	pessoas	voltarem.	Seja	gentil,	ofereça	amostras	e	esteja	disposta	a	explicar	como	os	produtos	funcionam.	Isso	faz	toda	a	diferença	na	hora	de	vender	para	mulheres.	Muitas	mulheres	pesquisa	preços	e	faz	compras	online.	Para	entender
isso	em	detalhes,	é	necessário	analisar	dados	sobre	quem	usa	a	internet,	como	a	usam	e	como	compram.	No	entanto,	é	fundamental	perceber	que,	dentre	as	mulheres,	você	deve	concentrar	seus	esforços	no	grupo	que	é	seu	público-alvo.	Essa	etapa	é	crucial	para	orientar	suas	ações,	que	podem	incluir	compartilhar	produtos	no	WhatsApp	ou	em	suas
redes	sociais,	ou	talvez	investir	em	publicidade	paga.	O	que	você	achou	do	nosso	artigo?	Se	você	tiver	gostado	e	acha	que	pode	ser	útil,	compartilhe	com	seus	amigos,	família	e	em	suas	redes	sociais.	Ah!	Não	esquece	de	voltar	ao	nosso	blog	e	saber	um	pouco	mais	sobre	diversos	assuntos.	Estamos	aqui	para	te	informar.	Saber	o	que	vender	para	o
público	feminino	é	o	primeiro	passo	para	você	começar	seu	negócio.As	mulheres	são	um	público	consumidor	importante,	com	um	interesse	bem	amplo.Por	isso,	é	importante	começar	o	seu	negócio	a	partir	de	um	planejamento	completo	para	definir	seu	foco.Neste	artigo,	vamos	dar	algumas	dicas	para	isso	e	apresentar	várias	dicas	para	ajudar	você	a
escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Saber	o	que	vender	para	mulheres	muda	o	seu	negócioA	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino	pode	variar	bastante	em	relação	ao	seu	público-alvo	e	o	nicho	que	você	escolher.Há	muitas	opções	a	serem	exploradas,	mas	é	preciso	buscar	aquilo	que	faça	sentido	para	as	consumidoras	que	se
enquadrem	na	proposta	da	sua	loja.Além	de	pensar	no	público-alvo,	também	é	preciso	conhecer	bem	as	tendências	da	época.Afinal,	o	público	feminino	costuma	ser	antenado	em	tendências	da	moda.Também	é	importante	buscar	alternativas	que	ajudem	a	explorar	datas	sazonais	como	Dia	dos	Namorados	e	Black	Friday.Ter	o	produto	certo	para	o	seu
público	e	na	época	certa	pode	representar	um	grande	diferencial	no	faturamento	do	seu	negócio.Por	isso,	essa	etapa	é	tão	importante	tanto	para	lojas	físicas	quanto	para	o	e-commerce.Como	encantar	e	fidelizar	as	suas	clientes?Se	você	está	começando	a	empreender	na	área	de	Vendas,	é	importante	entender	quais	são	os	objetivos	básicos	de	um	bom
vendedor:Conquistar:	o	primeiro	passo	para	formar	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras	compradoras,	mostrando	que	você	poderá	atender	seus	desejos	de	consumo	e	suprir	suas	necessidades;Fidelizar:	a	partir	dessa	atração,	é	importante	aliar	um	bom	atendimento	com	produtos	de	qualidade	e	manter	a	um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	seu
valor	agregado,	para	que	elas	voltem	a	comprar	com	você.Veja	a	partir	de	agora	algumas	etapas	básicas	para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Estude	as	necessidades	do	seu	público-alvoNão	cometa	o	erro	de	achar	que	o	público	feminino	tem	características	comuns.Cada	nicho	tem	um	público-alvo	bem	específico	e,	por	isso,	é	preciso
buscar	referências	para	não	errar	nas	ofertas.Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ter	produtos	encalhados	no	estoque.Para	isso,	analise	alguns	dados	relacionados	ao	perfil	das	suas	consumidoras,	como	faixa	etária,	renda	média	e	interesses,	para	saber	o	que	elas	desejam	e	do	que	precisam.Além	disso,	é	sempre	bom	observar	seus	concorrentes	para
buscar	referências	e	entender	o	que	é	preciso	fazer	para	superá-los.Promova	uma	pesquisa	com	sua	audiênciaPara	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	do	seu	segmento,	você	pode	consultar	estudos	sobre	comportamento	de	consumidores	na	internet	ou	realizar	sua	própria	pesquisa	de	mercado.Se	você	tem	um	e-commerce,	pode	oferecer
descontos	para	os	clientes	que	preencherem	um	cadastro	com	algumas	perguntas.E	mesmo	se	sua	loja	for	física,	aproveite	suas	redes	sociais	para	buscar	essas	informações.Essa	etapa	pode	trazer	ideias	de	itens	com	boa	saída,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	com	um	estoque	de	produtos	que	não	façam	parte	da	realidade	das	suas	clientes
ideais.Entenda	o	tamanho	do	público	feminino	onlineA	quantidade	de	mulheres	que	pesquisam	preços	e	fazem	compras	pela	internet	é	muito	alta.Para	entender	bem	essa	dimensão,	é	preciso	analisar	dados	demográficos,	estatísticas	de	uso	da	internet	e	comportamento	de	compra.É	importante	ressaltar	que,	dentro	do	universo	feminino,	você	deve
focar	seus	esforços	somente	no	segmento	onde	estiver	seu	público-alvo.Essa	etapa	é	importante	para	direcionar	suas	ações,	que	podem	variar	entre	divulgar	um	produto	no	WhatsApp	ou	pelas	suas	redes	sociais	ou	mesmo	apostar	na	publicidade	paga.Descubra	o	que	vender	para	o	público	femininoAgora	que	você	sabe	a	importância	de	conhecer	bem
sua	clientela,	confira	algumas	dicas	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino.Invista	em	lingeries	exclusivasRoupas	íntimas	femininas	feitas	com	tecidos	delicados	sempre	fazem	sucesso.Porém,	neste	mercado,	é	importante	evitar	vender	peças	que	as	consumidoras	possam	encontrar	facilmente	na	internet	ou	em	lojas	físicas.Para	isso,	é	importante
encontrar	bons	fornecedores	e	apostar	na	variedade	–	e	exclusividade	–	de	produtos.Roupas	fitness	fazem	sucessoMuitas	mulheres	malham	ou	praticam	esportes	como	caminhada	e	ciclismo.Por	isso,	costumam	investir	em	peças	como	tops,	calças	legging	e	shorts	confortáveis	para	treinar	sem	perder	o	estilo.Aproveite	e	crie	kits	com	acessórios	como
munhequeiras	e	faixas	para	prender	o	cabelo	para	aumentar	o	seu	ticket	médio.Elas	amam	calçadosOs	sapatos	estão	entre	os	itens	mais	vendidos	para	mulheres.Dessa	forma,	nunca	deixe	de	lado	as	sandálias,	sapatilhas	e	scarpins,	além	de	modelos	com	salto	e	tênis.É	bem	possível	que	você	tenha	clientes	que	gostam	de	colecionar	calçados	ou	que
costumam	renovar	seus	pares	a	cada	estação,	o	que	torna	esse	nicho	sempre	lucrativo.Eletrônicos	estão	sempre	em	altaNão	pense	que	só	de	roupas	e	calçados	vive	o	mercado	voltado	para	as	mulheres.Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	inclui	também	a	oferta	de	itens	eletrônicos.Invista	em	celulares	com	boas	câmeras	para	agradar	as	mais
vaidosas	e	computadores	potentes	para	trabalhar	em	home	office	ou	jogar	–	afinal,	há	cada	vez	mais	mulheres	gamers!Produtos	para	cuidados	estéticos	têm	boa	saídaItens	como	produtos	para	a	pele	e	unhas,	shampoos,	condicionadores	e	acessórios	de	maquiagem	podem	não	ser	caros,	mas	têm	saída	constante.Por	isso,	se	você	conquistar	uma	boa
clientela	com	um	bom	atendimento	e	preços	competitivos,	vai	garantir	vendas	o	ano	todo.Promova	os	livros	mais	interessantesLivros	são	sempre	boas	pedidas,	seja	na	tradicional	forma	impressa–	que	mesmo	em	e-commerces	costumam	ter	boa	saída	–	ou	em	e-books.Mas	não	pense	em	se	limitar	a	séries	românticas,	pois	o	público	feminino	tem	um
gosto	bastante	variado.Ofereça	gêneros	diversos,	buscando	sempre	os	sucessos	e	também	títulos	promissores	e	apostas	em	nomes	emergentes	da	literatura	para	atrair	um	bom	público.Não	se	esqueça	das	bolsasEste	é	um	item	praticamente	obrigatório	para	muitas	mulheres.Procure	ficar	por	dentro	das	tendências	e	seja	exigente	em	relação	à
qualidade	de	cada	exemplar.Também	é	importante	suprir	as	necessidades	de	todos	os	públicos	–	das	vaidosas	às	mais	práticas.Bijuterias	e	semijoiasAs	bijuterias	são	brincos,	colares,	anéis	e	pulseiras	simples,	com	materiais	que	simulam	metais	e	pedras	preciosas.Elas	são	mais	simples	e	baratas	e	servem	para	uso	diário.Já	as	semijoias	podem	ser
banhadas	a	ouro	ou	prata	ou	feitas	com	um	material	natural.	Por	isso,	valem	mais.Os	dois	tipos	são	muito	procurados	e	existe	uma	boa	variedade	de	fornecedores	no	mercado.Leia	os	feedbacks	e	melhore	seus	processosA	partir	da	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino,	chegou	a	hora	de	arregaçar	as	mangas	e	trabalhar.Atenda	suas
clientes	da	melhor	forma	possível,	seja	sempre	cordial	e	responda	prontamente	a	todas	as	suas	perguntas.Ao	longo	do	seu	trabalho,	procure	dar	bastante	atenção	aos	feedbacks	–	ou	seja,	as	mensagens	que	as	clientes	deixam	para	opinar	sobre	sua	loja.Assim,	é	possível	manter	o	que	está	dando	certo	e	atender	a	pedidos,	sugestões	e	reclamações,
sempre	buscando	melhorar	a	experiência	do	cliente.O	atendimento	precisa	ser	completo	até	o	fim,	o	que	inclui	o	processo	de	cobrança.Nessa	hora,	é	importante	oferecer	várias	formas	de	pagamento	e	garantir	uma	experiência	fluida	e	sem	nenhum	transtorno.Para	isso,	você	pode	contar	com	as	soluções	de	e-commerce	ou	maquininhas	de	cartão	da
Cielo.Receba	uma	proposta	personalizada!	O	que	o	público	feminino	mais	consome?	Dentre	os	segmentos	analisados,	o	que	mais	tem	conversão	de	anúncio	em	uma	compra	realizada	é	a	de	roupas,	sapatos	e	acessórios,	com	48%	de	compras	realizadas.	Em	seguida	foram	alimentos,	com	45%	e	eletrônicos,	com	43%.	Maquiagem	e	cuidados	representam
38%	e	37%	das	maquiagens.	Ao	analisar	o	volume	de	pedidos	feito	pelo	público	feminino,	é	possível	identificar	as	cinco	categorias	mais	consumidas	pelas	mulheres:	moda	e	acessórios,	entretenimento	e	artigos	para	casa	ocupam	os	três	primeiros	lugares.	Já	móveis,	construção	e	decoração	e	telefonia	ficam	em	quarto	e	quinto,	respectivamente.	Elas
utilizam	especialmente	redes	sociais,	assistem	vídeos	ou	filmes	e	ouvem	música.	Pelo	menos	80%	delas	acessam	as	redes	sociais	todos	os	dias.	Mais	de	67%	assistem	filmes	ou	ouvem	música.	Apenas	60%	das	mulheres	utilizam	para	atividades	corriqueiras,	como	usar	e-mails,	pesquisas	ou	consultas	e	59%	para	ler	notícias.	Segundo	levantamento	da
Linx,	empresa	do	grupo	StoneCo	e	especialista	em	tecnologia	para	o	varejo,	as	compras	realizadas	por	mulheres	em	2022	representam	80%	do	total	de	transações,	enquanto	a	base	de	clientes	masculina	aparece	com	20%.	O	que	o	brasileiro	mais	gosta	de	comprar?91%	Aparelhos	eletrônicos.90%	Itens	de	farmácia/drogaria.88%	Eletrodomésticos.85%
Vestuário.84%	Itens	de	supermercado.81%	Móveis.23%	Imóvel.20%	Veículos.	Quais	são	os	produtos	que	o	brasileiro	mais	consome?Café	(78,1%).Arroz	(76,1%).Feijão	(60,0%).Pão	de	sal	(50,9%).Óleos	e	gorduras	(46,8%).Carne	bovina	(38,2%).Sucos	(33,1%).Aves	(30,8%).	O	que	as	pessoas	mais	querem	comprar?	No	e-commerce	brasileiro,	aparelhos
eletrônicos,	itens	de	casa	e	decoração,	produtos	para	pets,	peças	de	vestuário,	livros	e	alimentos	estão	entre	as	opções	mais	procuradas	pelos	consumidores.	No	quesito	do	tipo	de	conteúdo	que	os	usuários	mais	gostam	de	consumir,	temos	67%	acompanhar	e	curtir	fotos,	57%	seguir	grupos	de	interesse,	53%	publicar	fotos,	53%	comentar	e	interagir,
51%	acompanhar	stories	dos	amigos	e	44%	disseram	usar	a	rede	social	para	acompanhar	e	curtir	marcas.	A	atividade	mais	realizada	pelos	jovens	na	internet	é	ouvir	música	(87%);	seguida	por	assistir	vídeos,	filmes	ou	séries	(82%);	pesquisa	para	trabalhos	escolares	(80%);	envio	de	mensagens	instantâneas	(79%);	pesquisa	por	iniciativa	própria	(65%);
conversas	por	chamadas	de	vídeo	(32%).	Cerca	de	74%	das	crianças	e	adolescentes	utilizam	a	internet	para	pesquisa	em	trabalhos	escolares.	Pouco	mais	da	metade	(	53%)	usa	a	internet	para	ler	ou	assistir	a	notícias,	enquanto	66%	diz	que	costuma	fazer	pesquisas	na	internet	por	curiosidade	ou	vontade	própria.	91%	Aparelhos	eletrônicos.	90%	Itens
de	farmácia/drogaria.	88%	Eletrodomésticos.	85%	Vestuário.	Em	2021,	moda	e	beleza	foi	o	nicho	que	simplesmente	liderou	o	número	de	vendas	no	e-commerce.	Ao	entrar	em	um	site	online,	os	adultos	de	36	a	50	anos	são	os	que	mais	realizam	compras,	representando	34,9%.	Logo	em	seguida,	a	faixa	etária	de	26	a	35	anos	somam	32,1%	dos
consumidores.	Roupa	íntima	Esse	é	o	tipo	de	roupa	que	não	poderia	faltar	nessa	lista,	pois	está	sempre	entre	os	mais	vendidos,	com	alta	demanda	durante	todo	o	ano.	É	um	item	essencial	no	guarda-roupa	de	homens	e	mulheres,	seja	para	o	dia	a	dia	ou	para	ocasiões	especiais.	O	que	vender	em	uma	loja	de	Moda	feminina?	Os	produtos	femininos	mais
vendidos	mais	vendidos	no	Brasil	são:	roupas,	sapatos,	bolsas,	carteiras,	acessórios,	maquiagem,	livros,	produtos	fitness,	lingeries	e	computadores.	É	importante	saber	o	que	as	consumidoras	buscam	antes	de	começar	a	vender.	Qual	é	o	produto	mais	vendido	no	Brasil	hoje?Roupas.	Segundo	dados	do	NuvemCommerce	2023,	lojas	do	segmento	de
Moda	e	Vestuário	seguem	liderando	as	vendas	online	com	38%.	...Sapatos.	...Celulares.	...Notebooks.	...Livros.	...Brinquedos.	...Produtos	para	o	cabelo.	...Perfumes.	Ranking	mundial	de	marcas	e	seus	valores	em	2021:Nike;	valor:	US$	83,7	bilhões.Adidas;	valor:	US$	22,3	bilhões.Zara;	valor:	US$	21,3	bilhões.Lululemon;	valor:	US$	17,8	bilhões.Uniqlo;
valor:	US$	15,4	bilhões.H&M;	valor:	US$	6,8	bilhões.Puma;	valor:	US$	3,6	bilhões.ANTA;	valor:	US$	3	bilhões.	Entre	os	itens	de	maior	interesse	estão:	produtos	para	casa,	móveis	e	decoração,	citados	por	55%	dos	entrevistados;	alimentos	e	bebidas	(43%);	eletrodomésticos	(41%);	celulares	e	acessórios	de	telefonia	(41%);	e	eletrônicos,	áudio	e	vídeo
(38%).	O	que	as	pessoas	mais	compram	no	dia	a	dia?Alimentos	e	bebidas	(delivery)	O	delivery	de	alimentos	e	bebidas	certamente	está	entre	a	preferência	do	consumidor	brasileiro	no	que	diz	respeito	às	compras	online.	...Eletrônicos.	...Vestuário.	...Livros.	...Produtos	de	Beleza.	...Artigos	fitness	ou	de	esporte.	...	1.	Vestuário.	O	mercado	da	moda	é
indubitavelmente	um	dos	mais	bem	sucedidos	no	Brasil.	Roupas	e	calçados	são	os	grandes	campeões	de	vendas	quando	se	fala	no	perfil	do	consumidor	brasileiro.	Quais	os	segmentos	mais	lucrativos	no	Brasil?1	–	Serviços	pessoais.	...2	–	Construção	civil.	...3	–	Bebidas	e	alimentos.	...4	–	Negócios	no	setor	de	saúde.	...5	–	Vestuário	e	calçados.	...6	–
Serviços	de	transporte	de	carga.	...7	–	Serviços	de	mobilidade.	...8	–	Comércio	de	eletrônicos.	Afinal,	o	que	vender	no	Dia	da	Mulher?Vestuário	e	acessórios.	Moda	e	vestuário	estão	entre	os	itens	mais	vendidos,	e	não	apenas	nas	datas	comerciais.	...	Cosméticos	e	perfumaria.	Produtos	de	skincare,	cosméticos	de	qualidade	e	perfumes	costumam	ter	uma
boa	saída	na	data.	...	Alimentação	e	bebidas.	...	Livros.	...	Eletrônicos	e	papelaria.	Os	comércios	que	dão	mais	lucros	são	aqueles	voltados	para	alimentação,	saúde,	beleza,	moda,	além	das	franquias.	Qual	o	melhor	ramo	para	empreender	em	2023?	O	que	mais	dá	lucro	para	vender?	Entre	eles	podemos	citar	luvas,	chapéus,	cachecóis,	relógios	de	pulso,
óculos	de	sol,	entre	outros.	Além	disso,	existem	acessórios	de	itens	que	utilizamos	no	dia	a	dia,	que	também	podem	ser	explorados	e	utilizados	como	coisas	para	vender	e	ganhar	dinheiro.	O	que	eu	posso	vender	de	diferente?Itens	personalizados.Sabonetes	artesanais.Laços	pet.Infoprodutos	diferenciados.Artigos	de	tricô	e	de	crochêIncensos.Roupas
com	estampas	únicas.Placas	decorativas.	Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	é	o	primeiro	passo	para	você	começar	seu	negócio.As	mulheres	são	um	público	consumidor	importante,	com	um	interesse	bem	amplo.Por	isso,	é	importante	começar	o	seu	negócio	a	partir	de	um	planejamento	completo	para	definir	seu	foco.Neste	artigo,	vamos	dar
algumas	dicas	para	isso	e	apresentar	várias	dicas	para	ajudar	você	a	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Saber	o	que	vender	para	mulheres	muda	o	seu	negócioA	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino	pode	variar	bastante	em	relação	ao	seu	público-alvo	e	o	nicho	que	você	escolher.Há	muitas	opções	a	serem	exploradas,	mas
é	preciso	buscar	aquilo	que	faça	sentido	para	as	consumidoras	que	se	enquadrem	na	proposta	da	sua	loja.Além	de	pensar	no	público-alvo,	também	é	preciso	conhecer	bem	as	tendências	da	época.Afinal,	o	público	feminino	costuma	ser	antenado	em	tendências	da	moda.Também	é	importante	buscar	alternativas	que	ajudem	a	explorar	datas	sazonais
como	Dia	dos	Namorados	e	Black	Friday.Ter	o	produto	certo	para	o	seu	público	e	na	época	certa	pode	representar	um	grande	diferencial	no	faturamento	do	seu	negócio.Por	isso,	essa	etapa	é	tão	importante	tanto	para	lojas	físicas	quanto	para	o	e-commerce.Como	encantar	e	fidelizar	as	suas	clientes?Se	você	está	começando	a	empreender	na	área	de
Vendas,	é	importante	entender	quais	são	os	objetivos	básicos	de	um	bom	vendedor:Conquistar:	o	primeiro	passo	para	formar	sua	base	de	clientes	é	atrair	as	primeiras	compradoras,	mostrando	que	você	poderá	atender	seus	desejos	de	consumo	e	suprir	suas	necessidades;Fidelizar:	a	partir	dessa	atração,	é	importante	aliar	um	bom	atendimento	com
produtos	de	qualidade	e	manter	a	um	preço	que	esteja	de	acordo	com	o	seu	valor	agregado,	para	que	elas	voltem	a	comprar	com	você.Veja	a	partir	de	agora	algumas	etapas	básicas	para	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino.Estude	as	necessidades	do	seu	público-alvoNão	cometa	o	erro	de	achar	que	o	público	feminino	tem	características
comuns.Cada	nicho	tem	um	público-alvo	bem	específico	e,	por	isso,	é	preciso	buscar	referências	para	não	errar	nas	ofertas.Caso	contrário,	você	corre	o	risco	de	ter	produtos	encalhados	no	estoque.Para	isso,	analise	alguns	dados	relacionados	ao	perfil	das	suas	consumidoras,	como	faixa	etária,	renda	média	e	interesses,	para	saber	o	que	elas	desejam	e
do	que	precisam.Além	disso,	é	sempre	bom	observar	seus	concorrentes	para	buscar	referências	e	entender	o	que	é	preciso	fazer	para	superá-los.Promova	uma	pesquisa	com	sua	audiênciaPara	escolher	o	que	vender	para	o	público	feminino	do	seu	segmento,	você	pode	consultar	estudos	sobre	comportamento	de	consumidores	na	internet	ou	realizar
sua	própria	pesquisa	de	mercado.Se	você	tem	um	e-commerce,	pode	oferecer	descontos	para	os	clientes	que	preencherem	um	cadastro	com	algumas	perguntas.E	mesmo	se	sua	loja	for	física,	aproveite	suas	redes	sociais	para	buscar	essas	informações.Essa	etapa	pode	trazer	ideias	de	itens	com	boa	saída,	evitando	que	você	gaste	dinheiro	com	um
estoque	de	produtos	que	não	façam	parte	da	realidade	das	suas	clientes	ideais.Entenda	o	tamanho	do	público	feminino	onlineA	quantidade	de	mulheres	que	pesquisam	preços	e	fazem	compras	pela	internet	é	muito	alta.Para	entender	bem	essa	dimensão,	é	preciso	analisar	dados	demográficos,	estatísticas	de	uso	da	internet	e	comportamento	de
compra.É	importante	ressaltar	que,	dentro	do	universo	feminino,	você	deve	focar	seus	esforços	somente	no	segmento	onde	estiver	seu	público-alvo.Essa	etapa	é	importante	para	direcionar	suas	ações,	que	podem	variar	entre	divulgar	um	produto	no	WhatsApp	ou	pelas	suas	redes	sociais	ou	mesmo	apostar	na	publicidade	paga.Descubra	o	que	vender
para	o	público	femininoAgora	que	você	sabe	a	importância	de	conhecer	bem	sua	clientela,	confira	algumas	dicas	sobre	o	que	vender	para	o	público	feminino.Invista	em	lingeries	exclusivasRoupas	íntimas	femininas	feitas	com	tecidos	delicados	sempre	fazem	sucesso.Porém,	neste	mercado,	é	importante	evitar	vender	peças	que	as	consumidoras	possam
encontrar	facilmente	na	internet	ou	em	lojas	físicas.Para	isso,	é	importante	encontrar	bons	fornecedores	e	apostar	na	variedade	–	e	exclusividade	–	de	produtos.Roupas	fitness	fazem	sucessoMuitas	mulheres	malham	ou	praticam	esportes	como	caminhada	e	ciclismo.Por	isso,	costumam	investir	em	peças	como	tops,	calças	legging	e	shorts	confortáveis
para	treinar	sem	perder	o	estilo.Aproveite	e	crie	kits	com	acessórios	como	munhequeiras	e	faixas	para	prender	o	cabelo	para	aumentar	o	seu	ticket	médio.Elas	amam	calçadosOs	sapatos	estão	entre	os	itens	mais	vendidos	para	mulheres.Dessa	forma,	nunca	deixe	de	lado	as	sandálias,	sapatilhas	e	scarpins,	além	de	modelos	com	salto	e	tênis.É	bem
possível	que	você	tenha	clientes	que	gostam	de	colecionar	calçados	ou	que	costumam	renovar	seus	pares	a	cada	estação,	o	que	torna	esse	nicho	sempre	lucrativo.Eletrônicos	estão	sempre	em	altaNão	pense	que	só	de	roupas	e	calçados	vive	o	mercado	voltado	para	as	mulheres.Saber	o	que	vender	para	o	público	feminino	inclui	também	a	oferta	de
itens	eletrônicos.Invista	em	celulares	com	boas	câmeras	para	agradar	as	mais	vaidosas	e	computadores	potentes	para	trabalhar	em	home	office	ou	jogar	–	afinal,	há	cada	vez	mais	mulheres	gamers!Produtos	para	cuidados	estéticos	têm	boa	saídaItens	como	produtos	para	a	pele	e	unhas,	shampoos,	condicionadores	e	acessórios	de	maquiagem	podem
não	ser	caros,	mas	têm	saída	constante.Por	isso,	se	você	conquistar	uma	boa	clientela	com	um	bom	atendimento	e	preços	competitivos,	vai	garantir	vendas	o	ano	todo.Promova	os	livros	mais	interessantesLivros	são	sempre	boas	pedidas,	seja	na	tradicional	forma	impressa–	que	mesmo	em	e-commerces	costumam	ter	boa	saída	–	ou	em	e-books.Mas	não
pense	em	se	limitar	a	séries	românticas,	pois	o	público	feminino	tem	um	gosto	bastante	variado.Ofereça	gêneros	diversos,	buscando	sempre	os	sucessos	e	também	títulos	promissores	e	apostas	em	nomes	emergentes	da	literatura	para	atrair	um	bom	público.Não	se	esqueça	das	bolsasEste	é	um	item	praticamente	obrigatório	para	muitas
mulheres.Procure	ficar	por	dentro	das	tendências	e	seja	exigente	em	relação	à	qualidade	de	cada	exemplar.Também	é	importante	suprir	as	necessidades	de	todos	os	públicos	–	das	vaidosas	às	mais	práticas.Bijuterias	e	semijoiasAs	bijuterias	são	brincos,	colares,	anéis	e	pulseiras	simples,	com	materiais	que	simulam	metais	e	pedras	preciosas.Elas	são
mais	simples	e	baratas	e	servem	para	uso	diário.Já	as	semijoias	podem	ser	banhadas	a	ouro	ou	prata	ou	feitas	com	um	material	natural.	Por	isso,	valem	mais.Os	dois	tipos	são	muito	procurados	e	existe	uma	boa	variedade	de	fornecedores	no	mercado.Leia	os	feedbacks	e	melhore	seus	processosA	partir	da	definição	sobre	o	que	vender	para	o	público
feminino,	chegou	a	hora	de	arregaçar	as	mangas	e	trabalhar.Atenda	suas	clientes	da	melhor	forma	possível,	seja	sempre	cordial	e	responda	prontamente	a	todas	as	suas	perguntas.Ao	longo	do	seu	trabalho,	procure	dar	bastante	atenção	aos	feedbacks	–	ou	seja,	as	mensagens	que	as	clientes	deixam	para	opinar	sobre	sua	loja.Assim,	é	possível	manter	o
que	está	dando	certo	e	atender	a	pedidos,	sugestões	e	reclamações,	sempre	buscando	melhorar	a	experiência	do	cliente.O	atendimento	precisa	ser	completo	até	o	fim,	o	que	inclui	o	processo	de	cobrança.Nessa	hora,	é	importante	oferecer	várias	formas	de	pagamento	e	garantir	uma	experiência	fluida	e	sem	nenhum	transtorno.Para	isso,	você	pode
contar	com	as	soluções	de	e-commerce	ou	maquininhas	de	cartão	da	Cielo.Receba	uma	proposta	personalizada!	Para	os	pequenos	empreendedores	que	buscam	se	destacar	no	mercado	competitivo,	é	fundamental	acompanhar	as	tendências.	Incluir	na	sua	loja	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	pode	ser,	assim	sendo,	uma	estratégia	eficaz
para	impulsionar	seu	negócio.	Afinal,	as	mulheres	representam	85%	dos	gastos	de	consumidores	globalmente,	de	acordo	com	a	Forbes.	Dessa	forma,	ao	atender	essa	demanda	crescente,	é	possível	se	posicionar	como	referência	no	setor.	No	entanto,	muitas	pessoas	ainda	têm	dúvidas	sobre	os	itens	mais	buscados	e	as	melhores	estratégias	para
comercializá-los.	Pensando	nisso,	neste	post,	você	descobrirá	quais	produtos	estão	em	alta	e	como	utilizá-los	para	aumentar	suas	vendas.	1.	Conheça	os	produtos	femininos	que	mais	vendem	2.	Como	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet?	3.	Como	selecionar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	para	sua	loja?	Conheça
os	produtos	femininos	que	mais	vendem	Em	primeiro	lugar,	é	importante	conhecer	os	produtos	femininos	que	mais	fazem	sucesso	no	mercado.	Entre	eles,	destacam-se:	roupas;	sapatos;	acessórios;	maquiagem;	lingeries;	cosméticos;	itens	fitness;	eletrônicos.	A	seguir,	veja	mais	detalhes	sobre	cada	categoria	e	como	utilizá-las	em	sua	loja!	Leia
também:	Produtos	proibidos	nos	marketplaces:	descubra	o	que	NÃO	vender!	Roupas	De	acordo	com	o	levantamento	Elas:	Comportamento	e	Barreiras,	da	Nielsen	e	Opinion	Box,	anúncios	relacionados	à	aparência	são,	portanto,	os	que	mais	impactam	as	mulheres.	A	categoria	de	roupas,	sapatos	e	acessórios,	por	exemplo,	representa	48%	das	vendas.
Isso	demonstra	um	grande	interesse	nesses	artigos.	Além	disso,	roupas	fazem	parte	de	um	mercado	muito	amplo,	que	atende	a	diversos	perfis,	ocasiões,	estilos	e	preferências.	Assim	sendo,	há	muitos	caminhos	que	a	sua	loja	pode	seguir,	como	oferecer	apenas	peças	de	tendências	ou	atemporais.	O	importante,	contudo,	é	manter	a	qualidade	das
mercadorias	e	ter	variedade	nos	tamanhos.	Leia	também:	Ideias	de	mimos	e	brindes	para	clientes	de	loja	de	roupas:	veja	45	opções!	Sapatos	Os	sapatos	também	estão	entre	os	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil.	Principalmente	aqueles	que	são	confortáveis,	independentemente	do	tipo.	Por	exemplo,	há	uma	infinidade	de	modelos	para	festas,
a	rotina	do	trabalho,	sandálias	para	a	praia,	tênis	para	caminhadas,	entre	outros.	No	entanto,	ao	colocá-los	em	sua	loja,	lembre-se	de	incluir	descrições	completas	sobre	tamanhos	e	materiais.	Isso	é	essencial	para	tirar	dúvidas	dos	clientes	e	evitar	devoluções.	Acessórios	Acessórios	valorizam	qualquer	look.	Eles	podem	incluir	colares,	pulseiras,	anéis,
cintos	e	bolsas.	Assim,	você	pode	vender	um	tipo	específico	de	item	ou	trabalhar	com	materiais	como	joias.	Além	disso,	é	possível	abranger	toda	a	categoria,	com	foco	em	um	estilo	definido.	Maquiagem	O	mesmo	levantamento	da	Nielsen	e	Opinion	Box	mostra	que	maquiagens	representam	38%	das	compras	das	mulheres	na	internet.	Com	o
crescimento	significativo	dos	influenciadores	digitais,	esses	artigos	ganharam	ainda	mais	destaque	no	mercado	da	beleza.	Dessa	forma,	incluir	batons,	glosses,	lápis	de	boca	e	blushes	que	combinam	com	variadas	estéticas	e	tons	de	pele	pode	ser	uma	excelente	estratégia.	Lingeries	As	lingeries	proporcionam	conforto	e	ajudam	as	mulheres	a	se
sentirem	bonitas	e	confiantes.	Por	isso,	ao	trabalhar	com	calcinhas,	sutiãs,	babydolls	e	pijamas,	é	essencial	considerar	a	diversidade	de	corpos	e	perspectivas.	Afinal,	algumas	pessoas	valorizam	a	praticidade,	enquanto	outras	preferem	sensualidade	nas	peças.	Veja	também:	Como	abrir	uma	loja	de	lingerie?	Guia	para	começar	do	zero	Cosméticos	Os
cosméticos	também	entram	na	lista	dos	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil.	Atualmente,	com	mais	preocupação	com	o	corpo	e	a	mente,	mercadorias	como	produtos	de	skincare,	cremes	corporais,	protetores	solares	e	perfumes	estão	em	alta,	especialmente	para	as	mulheres.	De	acordo	com	a	Cosmetic	Innovation,	o	mercado	de	perfumes	no
país	é	o	segundo	do	mundo,	movimentando	R$16	bilhões	ao	ano.	Além	disso,	as	brasileiras	gastam	cerca	de	R$237	ao	ano	com	produtos	de	skincare,	segundo	relatório	da	Kantar.	Itens	fitness	Esse	autocuidado,	aliás,	se	estende	para	a	saúde	e	também	envolve	atividades	físicas.	Portanto,	produtos	fitness	que	ajudam	na	academia,	ginásticas	e	esportes
podem	ser	ótimas	escolhas	para	os	e-commerces.	Considere	comercializar	artigos	como:	tops	esportivos;	regatas;	leggings;	equipamentos	de	exercícios;	tapetes	de	yoga;	garrafas	d’água;	pesos;	acessórios	de	academia.	Eletrônicos	Por	fim,	a	última	categoria	da	nossa	lista	de	produtos	femininos	mais	vendidos	no	Brasil	é	a	de	eletrônicos.	Vivemos	em
um	mundo	conectado	e	tecnológico,	em	que	celulares,	headsets	e	notebooks	tornaram-se	indispensáveis	em	muitas	situações.	No	entanto,	o	setor	requer	alto	investimento,	o	que	pode	não	ser	viável	para	pequenos	empreendedores.	Uma	alternativa,	contudo,	é	focar	em	acessórios	personalizados,	como	capinhas,	carregadores,	fones	de	ouvido	sem	fio,
suportes	e	power	banks,	que	oferecem	praticidade	e	estilo.	Como	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet?	Para	acompanhar	as	novidades	e	identificar	os	produtos	femininos	mais	vendidos	na	internet,	siga	influenciadoras	e	personalidades	nas	redes	sociais.	Esses	perfis,	assim	sendo,	revelam	o	que	está	em	alta,	como	os	tipos	de
mercadorias,	estéticas	populares	e	as	preferências	das	consumidoras.	Plataformas	de	e-commerce	e	marketplaces,	além	disso,	podem	oferecer	insights	valiosos	para	o	seu	negócio.	Outra	sugestão	é	utilizar	o	Google	Trends	para	ver	o	que	está	em	alta	no	momento.	Conclusão	Para	ter	sucesso	em	seu	e-commerce,	é	essencial	entender	as	preferências
do	público	feminino.	Investir	em	produtos	alinhados	com	as	tendências,	além	de	estratégias	de	marketing,	pode	garantir	maior	competitividade	no	mercado.


